Sales Management

CBVL &nbsp; Customer Business Value Leadership
LIS Leadership in Sales&nbsp; value based

GKAM Der Global Key Account Manager als Leader
KAM Key Account Manager als Leader

Neue Top Trends flir das Verkaufs - Management
Kunden - Coaching

Value Maker Akquisitionstraining live

Kommunikations - &amp; Akquisitionstraining live Stufe 1

Kommunikations - &amp; Akquisitionstraining live Stufe 2

Strategisches Verkaufen

Proaktives Verkaufen

Der konsequente Weg zum Kaufabschluss
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